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Requieren ofrecer mas servicios.- Oi1lnova

Renovarse 0 morir:
reto de gasolineras

Estaciones deben
hacer que clientes
alarguen estancia

pdara consumao
DIANA GANTE

En la lucha por migrar de
automoviles de combustion
interna a la electromovili-
dad, es indispensable que
las gasolineras diversifiquen
su negocio y no lo centren
en la venta de combustibles
porque corren el riesgo de
desaparecer.

Asi lo senaldo Antonio
Roldan, CEO de Oilnova, em-
presa de consultoria para es-
taciones de servicio, quien
INSIstio que es necesario que
estos negocios actualicen su
forma de operar actual para
NO MOTrir.

Aunque en México el
avance de los autos eléctri-
COS aun no es un asunto ma-

r ™

yOr, COmO S1 10 €S €N KUropa,
Se espera (ue en unos anos
comiencen a tener mayor
presencia.

Por el momento, dijo, las
variantes que podrian afectar
la continuidad de una esta-
cion son los servicios adicio-
nales a los que puedan acce-
der los clientes,

Mas que cargar combus-
tible, destaco, ahora lo que se
busca es que los clientes pa-
sen mas tiempo y consuman
Otros Serviclos.

“Esta comprobado que
cuando se pone una esta-
cion de servicio en un cen-
tro comercial al dia siguien-
te, quema todo el micromer-
cado de la zona, es decir, la
estacion tradicional no pue-
de luchar contra eso; la es-
tacion mas cercana con un
micromercado (la que solo
ofrece el combustible) baja

hasta en un 50 por ciento en
Sus ventas.

;Como se puede com-

batir eso? En Europa, en las
estaciones tradicionales el
combustible no es el negocio
principal, lo tienen solamente
como un reclamo; entonces
aqui en México la clave esta
en personalizar la estacion
de servicio segun los tipos de
clientes que se tienen y hacer
que pasen mas tiempo en la
estacion consumiendo otros
servicios”, explico.

Por ejemplo, explico que
una tienda de conveniencia
como los Oxxo, puede pagar
una renta al propietario de la
estacion de hasta mil dolares
mensuales, pero si esa tienda
la gestiona directamente el
propietario, podria dejarle un
rendimiento de 6 mil dolares
mensuales.

Para eso hay que consi-

derar el tipo de estacion y
la ubicacion para considerar
los servicios que se ofrecen,
apunto Roldan, pues no es
lo mismo una instalacion que
se ubique en Santa Fe, que
otra que esté en alguna zona
rural, v por ello se tiene que
hacer una gestion diferente
aunque sean gasolineras de
un solo duefio.

Otra apuesta de las esta-
ciones de servicio es la insta-
lacion de paneles solares para
bajar al minimo el consumo
energetico.

“Actualmente estamos ne-
gociando (la instalacion de
paneles) para una compaiia
que tiene 150 estaciones en

Meéxico, estamos hablando
de un ahorro de hasta el 90
por ciento y sobretodo no
es el ahorro econdmico, si-
no la rentabilidad de la ima-
gen, porque el sector necesita
una imagen verde”, afadio el
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Grandes ahorros

Si una estacion instala paneles solares puede lograr ahorros

considerables, ya que pagan solo el monto de cargo fijo.

Factura eléctrica original Factura con instalacion de

16,368 paneles solares
pesos 101

pesos*

*Representa solo el cargo fijo por la '

conexion a la red
Fuente: Olinova
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