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LA PRUEBA PILOTO, TREMENDAMENTE POSITIVA

Pemex, por mas
gasolineras en
Estados Unidos

L2 empresa preve ampliar su presencia en el sur de
Texas; Gonzalez Anaya destaca alianza con Chevron

Patricia Tapia/Meéxico

etroleos Mexicanos
no solo ha decidido
quedarse en el mer-
cado de gasolinas de
Estados Unidos, sino
que este ano ampliara su pre-
sencia, con mas estaciones de
servicio, adelanto a MILENIO
José Antonio Gonzalez Anaya,
director general de la empresa.

En entrevista, senalo que la
prueba piloto de aceptacion de
lamarca Pemex en territorio es-
tadunidense ha dado resultados
tremendamente” positivos, pues
las ventas en las estaciones han
aumentado de manera sustancial.

Hasta el ano pasado, Pemex
contaba con cinco estaciones
de su marca en Houston, pero
sin duda este 2017 seran mas;
aunque todavia no se tiene un
numero concreto, la expansion
contempla el sur de Texas.

“El mensaje que recibo es que
la marca Pemex vale ymucho,y
eso nos esta dando idea, no solo
anosotros, sino a los otros parti-:
cipantes del mercado”, comentd
el directivo.

En 2016,Pemex también ana-
liz6 si se dedicaba a la venta de
combustibles, aprovechando su
experienciayrelacion comercial
con ese pais, que es de donde
trae a México la mayor parte de

las gasolinas y donde tiene una
alianza con Shell, en la refineria
de Deer Park.

Respecto a su presencia en
Meéxico, aun con la entrada de
competencia, donde figuran
grandes petroleras internacionales,
entre ellas BP, Shell y ExxonMo-
bil, dijo que seguiran con una
participacion activa.

“Poco a poco va a ocurrir eso,
pero como hemos dicho, tene-
MOos muy pocas estaciones por
numero de coches, de habitantes
y kilometros cuadrados, asi que
el pastel se hara mas grande.

"En el reordenamiento segura-
mente entraran algunos, unos
perderemos y otros ganaremaos;
estoy ocupado en que Pemex sea
un buen competidorinteresantey
que le dé alos mexicanos un mejor
servicio”, dijo Gonzalez Anaya.

Para Pemex, el ano pasado el
mercado mexicano de gasolinas
le represento ventas por 336 mil
360.4 millones de pesosylas de
diésel fueron por 136 mil 792.7
millones de pesos.

En enero de este ano se repor-
taron ingresos por la venta de
gasolinas de 34 mil 639.1 millones
de pesos y para el diésel de 17

mil 297.9 millones de pesos; en
suma fueron 51 mil 937 millones,
esto es 16 mil 920.3 millones de
pesos mas que en enero de 2016,

impulsad0§ por el aumento de
14.2y 20.1 por ciento de la Magna

y Premium en ese mes, y de 16.5
por ciento para el diesel respecto

al cierre del ano pasado.

La principal razon por la que
la gasolina que vende Pemex
en EU es mas barata es que el
combustible que compra es
local, producido y distribuido

en esta.qacién.
Relacion con EU

‘Nuestra alianza fue con una

compania estadunidense, con
Chevron, con una enorme tra-
dicion petrolera de mas de 100
anos; yo no quiero ser demasiado
contiado, pero el mercado petro-
lero es mundial”, indico.

De acuerdo con datos de Pemex
en 2016 las importaciones de
gasolinas representaron casi 62
por ciento del consumo nacional;
es decir, de los 823 mil barriles
promedio diarios vendidos 504
mil provinieron del extranjero,
principalmente de EU.

Mientras que las importaciones
de gas natural se situaron en pro-
medio en mil 934 millones de pies
cubicos diarios, lo que representa

57 por ciento de las ventas inter-
nas; este hidrocarburo es traido

de Eagle Ford, en el sur de Texas.
La exportacion de crudo fue
de un millon 194 mil barriles

diarios en promedio, de los cuales
alrededor de 50 por ciento tuvo
como destino EU.

‘Si eso tuviera una complica-
cion, seria perder-perder, pues
si tuviéramos que venderle el
petroleo a alguien mas deberiamos
hacer ajustes, porque tenemos
que transportarlo mas lejos; la

ventaja con EU es la cercania, lo
mismo con las gasolinas; ellos
pueden vender a otros paises,
pero seria una cosa disruptiva’
dijo el director general de Pemex.

“Lo del gas es mas complicado,
porque compramos un gran
porcentaje de ese hidrocarburo,
pero es dificil de transportar, y
si no se vende a México, no van
a tener muchos otros clientes’
anadio.

Lavision de Gonzalez Anaya es
optimista, algo que también tiene
que ver con que el secretario de
Estado de EU, Rex Tillerson, fue
director de ExxonMobil; “él esta
consciente de como funcionan los
mercados, asi que ciertamente la
relacion es ganar-ganar... si nos
pone en una de perder-perder,
es0 nos coloca en una situacion
en la que podemos negociar”. M

O
§2 0
PORCENTAJE DEL CON-

SUMO NACIONAL DE
GASOLINAS DE IMPORTA-
CION EL ANO PASADO.
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“Estoy ocupado en que Pemex sea un buen competidor”: Anaya Gonzalez.

Negocios
Pemex, pur mas
gasolineras en
Estados Unidos
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