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Ofrece
Pemex
contratos

mayoristas

NORMA ZUNIGA

Desde hace unos meses, Pe-
mex ofrece contratos mayo-

ristas de combustibles con
descuentos escalonados, de
acuerdo con el volumen que
adquieran.

Grupos gasolineros co-
mo Hidrosina y G500 re-

conocleron que analizan
posibilidades que ofrece la

empresa del Estado, sin re-

velar los montos minimos de
compra ni los porcentajes de
descuento.

Emilio Estrada, director

general de G500 Network,

explico que los descuentos

son escalonados de acuer-
do a la zona donde se ad-

quieran los combustibles y el

volumen de barriles, aunque
existe un tope.

“Principalmente es un te-

ma de margenes lo que esta
ofreciendo Pemex ahora a
sus clientes”, dijo el directivo
cuya cadena pretende arran-
car importaciones en mayo
de la mano de Glencore.
Estos contratos se firma-
rian a uno, dos o tres anos,
seglin decida cada grupo, pe-
ro a mayor tiempo también
se extiende el descuento.
Fernando Gonzalez, vi-
cepresidente de Onexpo Va:
lle de México, explico que
esta es una opcion de nego-
cios para las gasolineras.
“Es un esquema de nego-
cio nuevo tanto para el inter-
mediario como para la esta-
cion de servicio”, menciono.
Pese a la apertura del
mercado, Pemex sigue sien-
do el principal proveedor de

gasolinas y diesel para las ca-
si 12 mil estaciones de ser-
vicio que operan en el Pais
a raiz de la falta de infraes-
tructura de transporte y al-
macenamiento.

fintre las empresas que
ya estan importando sus pro-
Dios combustibles esta An-
deavOl en el noroeste d_el
Pais ¥ ExxonMob}l hacia
Quer'etaro y Guanajuato.
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