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Contratos de Pemex, sin margen asegurado: Onexpo

Karol Garcia

EL ECONOMISTA
L.LOS NUEVOS contratos de estacio-

nes de servicio expendedoras de ga-
solina que entran en vigor el 1 de ene-
ro del 2017 generan incertidumbre
entre los poco mas de 12,000 gaso-
lineros del pais al no contener clau-
sulas que especifiquen el margen de
ganancias que les ofrecera Petroleos
Mexicanos (Pemex), ya que las alzas
en los precios de referencia podrian
afectar sus utilidades y poner en ries-
g0 el abasto, aseguro la Organizacion
Nacional de Expendedores de Petro-
leo (Onexpo)

Y es que si bien Pemex detallo
ayer a El Economista que manten-
dra el margen de 6.5%, “sera una
disposicion de Pemex que conocere-

mos hasta el 31 de diciembre. Nues-
fra preocupacion es que lo cambien

de un margen porcentual, como el
que manejan hasta ahora, a un mar-
gen absoluto en pesos por litro, con lo
que la eventual volatilidad en los pre-
cios de referencia nos afectaria si €s-
tos suben”, explico Fernando Gonza-

lez Pina, vicepresidente de la Onexpo
en el Valle de Mexico.

Desde el mes pasado, Pemex en-
vio a los empresarios dos modelos
de contrato que los empresarios de-
ben firmar antes del 31 de diciembre
de 2016, de acuerdo con el 14 Transi-
torio de la Ley de Hidrocarburos. In-
dependientemente de que los gaso-
lineros cuenten con un contrato de
franquicia de 1a marca Pemex (en el
caso de quienes 1a mantengan), de-
ben cambiar sus contratos de sumi-
Nistro a contrato de venta de primera
mano o de comercializacion.

Ante esto, el organo de gobierno

de la Comision Reguladora de Ener-
gia (CRE) aclaro ayer que solo los em-
presarios cuyos contratos venzan €l
31 de diciembre deben firmar nuevos,
que segun la Asociacion Mexicanade
Empresarios Gasolineros son cerca de
4,000 gasolineros, para quienes pide
una prorroga de tres meses. El resto
de los gasolineros tienen nueve me-
ses mas para firmar, aseguro la CRE,
mientras que Pemex dice que ya hay
mas de 6,000 contratos firmados.

Tanto el contrato de venta de pri-
mera mano como el de comercializa-
cion establecen clausulas como vo-
[umenes y formas de entrega de los
combustibles, duracion de los con-
tratos y hasta obligaciones laborales
que los duenos de las estaciones de
Servicio generan con sus trabajadores.

En los contratos de comerciali-
zacion sobresalen clausulas que se
inscriben en un modelo de compe-
tencia, como la terminacion de con-
tratos sin penalizacion alguna me-
diante aviso por escrito dado a la otra
parte con al menos 30 dias habiles de
anticipacion.

kgarcia@eleconomista.com.mx

Fernando Gonzalez Pina, vicepre-
sidente de la Onexpo en el Valle de
Meéxico. FOTO ARCHIVO EE
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