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Por primera vez, las gaso-
lineras del Pais tienen un

abanico de opcmnes para

su transformacion.

‘Esto," desde segulr*'--”‘

comprandole gasolina a
Pemex hasta buscar otro
proveedor o ser ellos mis-
mos quienes se encarguen
de la logistica, segiin un
analisis realizado por De-
loitte Consulting,

De entrada si no buscan
cambiar los gasolineros tie-
nen la opcion de rentar su
negocio, para aquellos que
buscan mantener el estatus
quo de flujos continuos de
ingresos, manteniendo la
propiedad del bien.

Otra es aliarse con
competidores para obte-

Se abren opciones para gasolineras

ner mejores precios de su-
ministro de la molécula, al-
go que ya estan haciendo
G500, SUMMA e Innova-
Petromex

“S@n‘ggupos que se Jun-
i téner mayor'poder -

de negociacion y tener me-
jores condiciones de mer-
cado al agregar volumen”,
explico Bernardo Cardo-
na, experto en energia de
la consultora.

También pueden brm-
dar un servicio diferencial
al cliente en su estacion,
como son las aplicaciones
para smartphones, progra-
mas de lealtad, entre otras
estrategias.

El transporte es una
nueva puerta que se abre
para este sector, pues ya no
estan obligados a contratar-

le la logistica a Pemex.

- Existe la posibilidad de
que las estaciones de servi-
cio puedan entrar de lleno
al negocio de transporte de

-‘combusnbles y petroliferos,
1ds de poder entrar-al--
_directamente al trading, al-

macenamiento y transpor-
tes, una opcion que ven mas
compleja.

El analisis de Deloitte
Consulting también arroja
que las gasolineras podran
diferenciarse con su marca
propia o de un tercero, con-
servando el abasto por parte
de Pemex o buscar otro, en-
tre mas opciones.

Y para el proximo afio
adelanto que ya se estaran
viendo en el mercado com-
bustibles de diferentes pro-
veedores.
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