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B INVERSIONES

; Qué esperar del sector

franquicias?

Habra Nnuevos giros, nuevas formas
de aprovechar la tecnologia
y alternativas de financiamiento

* Jacobo Buzali Rahmane

n la actualidad el mundo de los
negocios se mueve de forma
muy rapida y cambiante, pro
ductos que antes eran indispensables
hoy ya no existen o fueron sustitui
dos por otros mejores, mads baratos o
simplemente, los gustos cambiaron.
En el mundo de las franquicias ocu
rre exactamente lo mismo, cada mes
surgen nuevos conceptos y marcas,
algunas de ellas muy innovadoras
v otras que se reinventan, siempre
buscando atender las nuevas nece
sidades y gustos de los clientes.

EN QUE FIJARSE PARA
INVERTIR EN UNA FRANQUICIA

Sin duda, usted debe identifi
car si se trata de una franquicia con
trayectoria y prestigio o sise trata de
una oportunidad de negocio. Para
conocer la primera opcion, debe
buscar ayuda de los profesionales,
en la Asociacion Mexicana de Fran
quicias contamos con un directorio
especializado con los mejores con
sultores en la materia, que sin lugar
a dudas lo orientardn acerca de la
mejor opcion, con base a su perfil,
su capacidad economica, sus gustos
(Y no gustos), asi como su ubicacion
geografica.

TENDENCIAS

Cada ano vemos nuevos con
ceptos y marcas impulsadas por
emprendedores e inversionistas.
Esto genera que, por ejemplo, mar
cas que se ocupan de la salud y la
belleza también creen nuevos con
ceptos gastronomicos y restaurantes
tematicos, asi como servicios espe
cializados como tintorerias ecologi
casy para el pago de impuestos.
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FUENTES DE FINANCIAMIENTO

Las fuentes de financia-
miento para adquirir una franqui-
cia han evolucionado, en sus for-
mas y montos. Actualmente existen
entes financieros que apoyan a los
emprendedores con nuevos meto-
dos de financiamiento (incluido el
gobierno). Desde luego los bancos se
estan sumando cada vez masen apo-
var al sector, e incluso en un futuro
cercano veremos opciones como el
Crowfounding que participara en
impulsar este sector.

MULTIFRANQUICIAS

Existen inversionistas que se
estan volviendo "multifranquicia-
tarios, los cuales buscaran adqui-
‘ir varias unidades de una misma
narca o bien se convertiran en due-
10s de marcas con diversos giros, ya
sea para ampliar y complementar
su portafolio de inversiones o bien,
ofrecerles a sus clientes multiples
opciones para satisfacer sus nece-
sidades. Un ejemplo de lo anterior,
seran las estaciones de gasolina, las
cuales buscaran aprovechar que un
cliente no solo cargue combustible,
sino que pueda adquirir otros bienes
y servicios como farmacias, envios
de paquetes y alimentos entre otros.

MICROFRANQUICIAS

En los ultimos anos, las empre-
sas franquiciantes han adaptado sus
conceptosa lasdemandas de clientes
con menor poder adquisitivo, pero
con la misma exigencia de calidad,
Servicioy experiencia. L.as marcas no
solo han sabido adaptarse, sino que
muchos nuevos modelos de negocio
han surgido en este periodo y han
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ogrado unsignificativo crecimiento.
Fstas nuevas opciones se han deno
minado Microfranqguicias y apuntan
a un sector de la poblacion que busca
el auto-empleo, lo cual sin lugar a
dudas detonarad al sector y hara que
crezca a una mayor velocidad.

MARCAS INTERNACIONALES

Actualmente se estima que hay
1,300 marcas compitiendo en el
mercado. De éstas 85" son mexica
nas v el resto son extranjeras.

En este contexto, las marcas
mexicanas son altamente valoradas
y respetadas en el extranjero, prin
cipalmente en Centro y Sudamé
rica. Se han implementado diver-
sas misiones comerciales a traveés de
ProMexico, que apoyan a que mas
marcas nacionales sean conocidas
en todo el mundo. »

‘Presidente de la Asociacion
Mexicana de Franquicias
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