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Fernando Gonzalez Pina, vicepresidente de la ONEXPO

Por el momento no se podra ofrecer
un mejor precio de combustibles

Serd muy compllcado en el corto plazo alcanzar una

mejoria sustancial, dijo

Fernando Gonzalez Pina, vicepresidente
de la Organizacion Nacional de Expendedores
de Petroleo (ONEXPO), Zona Valle de
México, dijo que por el momento no se podra
acceder a mejor precio de este producto entre
los consumidores “esto no se podra.ver de
forma inmediata, en tanto no se disponga de
mayor y mejor infraestructura en la zona”

En su visita a esta Redaccion, Gonzalez
Pina agregd que “posteriormente va a ser una
cuestion de proveeduria con quienes operen
directamente con la petrolera o bien con los
que operen a través de un comercializador
importante internacional, esa puede ser la
formula, el camino por el cual se podria aspi-
rar una mejoria en los precios”

Sin embargo, dijo “hay muchos elementos
que hacen pensar- que no va a ser tan facil
€s0, va a ver un ajuste en el mereado, recupe-
racion de inversiones, si continian todos los
mercados ilicitos y costos adicionados que
lleva estos, entonces va a ser complicado
alcanzar en el corto plazo una mejoria sus-
tancial en el precio”

Adelanté que sera hasta el 30 de noviem-
bre cuando se liberara el precio del petrdleo
y a partir de diciembre ya se podra comercia-
lizar con el mejor postor.

“En la parte centro que es la zona mas
gruesa de la Republica, dentro de nuestra
organizacion, creo que llegamos desde
Zacatecas, San Luis Potosi, toda esa franja

hasta Tabasco y Oaxaca, ya nada mas que-
dando para diciembre, en la peninsula de
Yucatan, Campeche, Yucatan y Quintana
Roo, entonces ahi ya va a estar al 95% la
apertura, pero finalmente, creo que vamos a
seguir operando como lo estan haciendo
Sonora, Baja California y toda la franja del
Este, que es bajo los precios sugeridos de
Pemex esta proponiendo”

D1jo que n1 Pemex y las autoridades capi-
talinas han dicho a qué costo se va a vender
“pero es como lo estan manejando™

El vicepresidente de ONEXPO, dijo que
este precio sugerido por Pemex les ha funcio-
nado ademas de indicar que el consumidor se
puede informar porque existe una normativi-
dad que obliga que todas las estaciones de
servicio exhiban el precio al que estan comer-
cializando los productos.

Ademas, garantizo la calidad del combus-
tible y €sta no afecta el medio ambiente “la
calidad del combustible es hoy, es de la cali-
dad internacionales que ya estan controladas
0 sujetas a una norma oficial mexicana”

Resaltdo que México cuenta con la mejor
calidad mundial, pues “las tenemos porque
estamos a 93 octanos y 90 que son la magna
y la premium y después de eso hay una cali-
dad superior que es la de 95, pero eso no
quiere decir que no tengamos las mejores
calidades, y el ultimo grado no se comercia-
liza en el pais”

Al ser cuestionado sobre este Gltimo punto
aclaro0 que “porque no es necesario, los
coches y las vialidades que hay no requieren
de esa calidad, y aparte es un combustible
mas caro. Premium ha tenido un descenso en
su volumen de ventas. Hace poco Pemex
habia declarado que las ventas de Premium
habian bajado un 20%, pero hay que ver a
qué fecha se ha referido.

“Pero si es un costo mas alto y la gente

prefiere el costo mas bajo y de i1gual rendi-
miento es marginal la diferencia que existe
en este momento”

Sobre como podemos creer que puede
haber condiciones de competencia entre el
valle de México y las gasolineras, respondio:

“Yo creo que en el momento que existe
una diferencia de proveeduria, que dejemos
de tener un solo proveedor y la oferta que
hace uno y el otro y marque una diferencia en
el precio que no van a ser diferencias abisma-
les, pero s1 se puede establecer va a ver dife-
renciador de precios independientemente de
eso la competencia va a determinar en los
programas de lealtad en cada una las estacio-
nes y las marcas lo establezcan”™

También dijo que los otros elementos son
determinantes como las ubicaciones de las
estaciones, vialidades y al final la marca que
cada uno de ellos vaya seleccionando el con-
sumidor, sobre todo en esta liberacion de
precios.
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