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Oxxo0 Gas, sin limites
parair al extranjero

Busca atender el mercado mexicano y después expandirse
Planea tener 50 nuevas gasolineras con su marca este ano

MIGUEL ANGEL PALLARES

—miguel.pallares@eluniversal.com.mx

La cadena de gasolineras Oxxo Gas,
propiedad de Fomento Economico
Mexicano (FEMSA), no enfrenta nin-
gun obstaculo para llegar a mercados
como Estados Unidosy Sudamericaen
los proximos arios.

Sin embargo, la empresa busca
primero atender el mercado mexi-
cano paradespues expandirseen el
extranjero, declaro el corporativo a
EL UNIVERSAL.

“Hasta donde entendemos, no hay
ninguna restriccion de ningun tipo de
ninguno de los paises, ni en Estados
Unidos, Centroamerica y Sudamerica.
Son mercados abiertos y no hay nin-
gun tipo de restriccion que nos impida

poder participar en cualquier de ellos”
comentd Rolando Vazquez Carrillo, di-

rector: de Oxxo Gas.

"En entrevista, el directivo aclar6
que sus planes en este momento es-
tan enfocados en expandirseen el te-
rritorio nacional, por lo que no hay
un plazo para poder llegar al extran-
jerocon Oxxo Gas; noobstante, el eje-
cutivo no descarta la salida de esta
marca al extranjero.

“Oportunidades siempre hay, pero
ahora este mercado apenas se esta
abriendo con la reforma energética.
Todavia hay mucho para aprovechar
en México, ahora nuestro enfoque esta
en seguir creciendo en ciertas partes
del pais. No lo descarto, pero tampoco
puedo decir que en cinco afios vamos
a estar alla”, indico.

En cuanto a su inversion para este
afio, Oxxo Gas planea tener SO nuevas
gasolineras y continuar con este ritmo

hasta 2022. L.a empresa hoy tiene 388
estaciones de servicio, por 1o que en
2017 superara las 400 ubicaciones en
Meéxico. Hasta mayo ha sumado 15
nuevas unidades a la compaiiia.

“En las regiones donde crecemos
son Monterrey, Saltillo, Chihuahua, la
region del Bajio con Leon, Aguasca-
lientes, San Luis Potosi, Zacatecas vy
Guadalajara, estas son las regiones
donde vemos mas crecimiento y esta-
mos por incursionar en la zona Centro,
en Toluca y Querétaro”, preciso.

Llegada a la Ciudad de México. So-
bresullegada ala Ciudad de México,
Rolando Vazquez adelanto que este
afio podria tener la primera gasoli-
nera en esta zona, aunque explico
que el reto es mayor para abrir una
gasolinera por la poca disponibili-
dad de espacios.

“En la Ciudad de México esperamos
que este afio podamos tener algo, pero
todavia noesta muy claro, estamosem-
pezando a acercarnos por Toluca. Site-

nemoslaintencion, pero el mercadode
la CDMX esta mas complicado en el

sentido de que no hay mucho creci-
miento en estaciones de servicio y de-
bemos ver como lograr mejores acuer-
dos”, apunto.

Hoy la propuesta de valor de Oxxo
contempla competir en el mercado
conotrosjugadoresdelatalladeShell,
Gulf, Hidrosina, Petro 7 y Texaco, a
traves de su marca, tecnologia, servi-
cioy la garantia de litros de litro, pero
aun no se define si mas adelante po-
drian reducir sus precios para atraer a

mas clientes.
“El tema de precios es una compe-

tencia que se ha dado de manera gra-
dual y claro que ahi se estd revisando

todo para poder estar preparados para
toda la dingmica de empresas que va-
mOos a teher en toda la region. Es parte
del nuevt, contexto de competencia,
para €mMpezar nuestras estaciones de-
ben estar on todo el concepto de ima-
gen y Maicas”, agrego.

Hasta mayo Oxxo Gas cuenta con 50
estaciones; remodeladas y con el distin-
tivo de Su marca; sin embargo, mas de
338 estaciones todavia estan en el pro-

ceso de cambio.
Inversiones. El modelo de negocio

de Oxx0 Gas permite comprar gaso-
lineras, rentarlas o abrir propias. La
inversion para abrir una nueva es-
tacion de.serviciopropia rondg
tre 7y 20 millones depesos;todode-
pende del nimer dispensarios
que pueden ir de %ﬁ%stflo E’ffiﬁ:o
Vazquez Carrillo.

De las S50 gasolineras planeadas para
este 2017, 20% seran unidades propias
abiertas desde cero, esdecirqueinician
con la compra de terreno y culminan
con la inauguracion del establecimien-
to. El 80% restante sera bajo el modelo
de compra o renta, del cual Oxxo Gas
no proporciono cifras.

Asimisimo, considero que el robo de
gasolina o huachicoleo es un tema que
afecta a la competencia y a los jugado-
res del mercado, pero la compafiia no
ha sido impactada porque no tiene es-
tablecimientos en Puebla, donde se ha
intensificado esa practica.

Oxx0 Gas no invertird en los proé-
Ximos cinco afios para abrir estacio-
nes de servicio en Puebla, aunque la
razon no esta relacionada con el robo
de gasolina, sino con los planes de
crecimiento delaempresa, los cuales
no contemplaron desde un inicio a
esa region. @
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gasolinera desde cero, seguin Rolando

Vazquez, director de Oxxo Gas.
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la compra de terreno y culminan con la inauguracién del establecimiento.
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