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oMo consecuencia de la reforma energeética en
el pais, el mercado de combustibles en México
crecera aproximadamente 40 por ciento en los
proximos 25 anos, por lo cual la compania petro-
lera decidio invertir 300 millones de dolares en la siguiente
década para consolidar su proyecto de estaciones de servi-
cio, suma que destinara en desarrollar tecnologias para sus
productos, optimizar logistica para suministrar combustibles
e Implementar estrategias de mercadotecnia para atraer a
oS consumidores.

ExxonMobil dio a conocer su modelo de negocio du-
rante la Onexpo Convention & Expo 2017, organizada por
la agrupacion mas grande de empresarios gasolineros a nivel
nacional, donde tuvo la oportunidad de explicar a los intere-
sados que durante el segundo semestre del presente ano se
tendran las primeras Estaciones de Servicio Mobil que ofre-
ceran gasolina y diesel con tecnologia Synergy™, la formula
de combustible mas avanzada de la compania.

De esta manera, la compania con 130 anos de pre-
sencia en nuestro pais, entra al mercado de combustibles,
con el compromiso de ofrecer precios competitivos, suminis-
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tro confiable y productos de alta calidad para los segmentos
de mayoreo, menudeo, industrial y comercial. ExxonMobi
esta presente en el sector de lubricantes con la marca Mobi
y mas recientemente, en el sector de exploracion de petroleo
y gas, en los cuales anticipa un crecimiento continuo.

Martin Proske, director de combustibles ExxonMobill
México, considerd que es muy importante la oportunidad
que brinda la reforma energetica para los consumidores
pues tendran acceso a gasolinas y diesel de mayor calidad y
a una mejor atencion.

Al ofrecer una conferencia sobre el tema durante
Onexpo 2017, el directivo explicd que la creciente deman-
da de energéticos abrira la puerta a mas oportunidades en
todos los sentidos. En cuestion de logistica hara falta mas
inversion en infraestructura para atender al mercado de ma-
nera eficiente.

En este sentido, afirméd que ExxonMobil se enfocara
en contar con un nivel de inventario suficiente para evitar de-
sabasto en su cadena de suministro o fluctuaciones que la
afecten, contribuyendo a dar soluciones a largo plazo para
atender la demanda.
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La linea de productos Synergy™

La formulacion hecha por ExxonMobil que sera agre-
gada a los combustibles que distribuira, contiene ingredien-
tes que incrementan el poder de limpieza del motor, lo cual
mejora el desempeno y la capacidad de respuesta del mis-
mo, y optimiza el rendimiento del combustible. Los produc-

Programa Combustible Garantizado

ExxonMobil es uno de los lideres en el sector a nivel
mundial con mas de 26,000 estaciones de servicio en mas
de 35 paises, por lo que cuenta con una gran experiencia en
el sector.

tos Mobil se comercializaran en México bajo los nombres En este contexto, y con el fin de mantener sus altos
de: Mobil Synergy Extra, Mobil Synergy Supreme+ y Mobil | estandares de servicio al cliente, ExxonMobil implementara
Synergy Diesel. este programa en el que laboratorios méviles con personal

“Nuestra linea de combustibles Synergy”, acompana-
da de un equipo y una imagen renovada, son parte de nues-
tros esfuerzos continuos de ofrecer iInnovacion en nuestras
=staciones de Servicio. Estamos siempre en la busqueda de
enriquecer la experiencia de compra y de superar las expec-
tativas de los clientes con nuestros productos y servicios”,
anadio,

Por su parte, Carlos Rivas, director de Mercadotec-
nia para Combustibles ExxonMobil México, destacd que e

compromiso de la compania con México es a largo plazo, asi

COMO con I0S empresarios gasolineros con quienes desean
construir alianzas, ser sus mejores socios comerciales.

capacitado llegaran a cada una de las Estaciones de Servicio
de la marca Mobil, para analizar la calidad del combustible y
asegurar que los dispensadores se encuentren en optimas
condiciones tanto de seguridad como de operacion.

Es asi como ExxonMobil esta abierta a las posibili-
dades de crecimiento que brinda el nuevo escenario en el
mercado de combustibles en nuestro pais, detonado por in-
versiones de varias empresas privadas que incrementaran su
competitividad y mejoraran los productos para los consumi-

dores nacionales.
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