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Director General de Downstream de BP en México

BP convertlra a sSu marca

mil gasolineras Pemex

AXEL SANCHEZ

asanchez@elfinanciero.com.mx

yercumpliounmesde
operaciones en México
lagasolineradeBP,

la primeraempresa
extranjeraenabriruna
estacionde combustible desde que
se promulgo la reforma energética.

Elinterés porlanueva marcaes
muy grande, incluso hay personas
que hacen fila de 40 minutos sélo
para cargar combustibleen la
gasolinerade origeninglés. Ante
esto, lacompania esta en proceso
de convertir a su franquicia unas mil
gasolineras de la marca Pemex.

En entrevista con EL FINANCIERO,
Alvaro Granada, director general de
Downstream de BP en México, dijo
que los contratos que ofrecenalos
actuales gasolinerosincluyen desde
lacompradelaestacion hastael
arrendamiento, enambos casos BP
operara los puntos de venta. Aun-
que dijo que también estan abiertos
acontratos de abanderamiento,
esdecir, el apoyo a gasolineros que
quieren ser parte de lared de BP.

El ejecutivo indico que mantie-
nen el plan de abrirmil 500 gaso-
lineras en México para el proximo
lustroy 200 este ano, aunque todo
dependerade laaperturade ductos
aterceros por partede Pemex. Las
proximas aperturas, adarse entre
mayoyjunio, seran en Coyoacane
[ztapalapa (en la CDMX).

¢Viene una expansion agre-
siva de BP para el segundo se-
mestre?

_Le puedo compartirque
actualmente tenemos mas de mil
estaciones de servicio en proce-
sode conversacion comercial,
obviamente no todas terminaran
siendo BP, pero hay una actividad

sustanciosaen fasede negcmacnén
Enlamedidaqueselibere el acceso
alacapacidad (dePemex logistica
aterceros) yel preciode lagasolina
en México, el mercado se movera
mas rapidoque ahora. Las fechasde
temporada abierta se concentran
en la segunda mitad del ano, es
pOr €S0 que prevemaos una mayor
actividad en ese lapsodel ano.
___¢Comova el plan de aper-
turas?
____Afortunadamente tenemos mu-
choavance, laaperturade Satélite
(enNaucalpan, Estado de México)
nosayudo para poder demostrar
el valordelamarca. Seguimos con
un planambicioso de crecimiento
de mil 500 estaciones, este ano
tenemos un plande 200, peroen
particular le puedo confirmarque
nuestras dos siguientes estaciones
deserviciose abriranen la Ciudad
de México, unaen Coyoacanyotra
en Iztapalapa.
____¢Cudanto van a invertir?
__Soninversiones sustanciales
perono puedodar masdetalles, le
puedodecirque son muy grandes,
nosoloes lacompradel activo, sino
también en el reacondicionamiento
del mismo.
___¢Por qué en esas delegacio-
nes?
___Pordiferentes tipos de variables,
como estrafico, laexpectativade
los clientes y creemos que en Co-
yoacan e [ztapalapa tendremos un
buen recibimiento, por eso iremos
mejorando otros elementos que el
consumidor mexicano piensaque
debemos adaptar. Unaestaraenla
segunda parte del mesde mayoy
lasegundaen laprimera partede
junio. Seran estacionesde lacom-
pania, operadas porlamisma.
___¢Cuantos empleados suma-

ran?
___Depende, en Satélite tenemos
alrededorde 60 personasen la
estacion, esperamos tener el mismo
nivel sobre las que vamos a abrir.
___¢Tienen la mejor oferta del
mercado?
___Sentimos, contodo el respeto
del mundo, que actualmente te-
nemos el mejor producto, el mejor
servicio, sindesmereceranadie.
Estamos analizando acuerdos
con socios paradar programasde
fidelidad.
¢Qué aprendieron de su

primer mes de trabajo?

_Laverdad estamos muy confia-
dosyorgullososdeloqueselogro
alafecha, desdeel puntodevista
del consumidor mexicano, quees
lomasimportante, el cual acogio
nuestraofertade valor de una
manera muy positiva.

Sin poder dar detalles, el volumen
(declientes) seelevoenmasde 100
por ciento, mientras que lacarga
media (comprade gasolina por per-
sona), seincremento por encima
del 30 por ciento, loquereflejala
confianzaen BP.

“Le puedo compartir que
actualmente tenemos
mds de mil estaciones de
servicio en proceso de
conversacion comercial,
obviamente no todas
terminardn siendo BP’
“Tenemos mucho
avance, la aperturade

Satélite nos ayudo para
poder demostrar el valor

de la marca. Seguimos
con un plan ambicioso
de crecimiento de mil
500 estaciones’
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