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IRICOS Y PODEROSOS
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(Pemex) logro mantener la sociedad

con la empresa petrolera Shell en la re-
fineria Deer Park, en Estados Unidos.
Esto que se dice y escucha muy facil impli-

I a noticia es que Petroleos Mexicanos

ca que Mexico logro garantizar para los proximos

15 anos la estabilidad en el precio de exportacion
del petroleo tipo Maya.

Es decir, Pemex logro garantizar, por ese pe-
riodo adicional, que la volatilidad sea minima
para el precio internacional del crudo tipo Maya.

Para decirlo en otros terminos, Mexico va a
poder colocar, de manera garantizada, crudo
Maya durante los proximos 15 anos en el merca-
do mas competido del mundo.

No hay otra empresa que tenga un contra-
to de ese tamano en el mundo; es un contrato
larguisimo.

¢Quien lo logro? Lo logro PMI Comercio In-
ternacional, la empresa que representa a Pemex
en la comercializacion de petroleo crudo en los
mercados internacionales.

Y en particular, ;quién estuvo detras de la
renegociacion?

El negociador al que se le puede atribuir tan
notable proeza es Ignacio Arroyo Kuribrena,
presidente de PMI Services en Norteamerica.

RENEGOCIACION
GARANTIZADA

La exitosa renegociacion con Shell es en si mis-
ma un caso digno de estudio académico.

Y por sifuera poco, en la larguisima renego-
ciacion del contrato, que llevo alrededor de cua-
tro anos (y varias administraciones), Pemex es-

tablecio la posibilidad de volver a negociar si
sigue teniendo crudo pesado amargo y es del in-

terés de Pemex.
Esta dentro de las clausulas que podra volver -
se a negociar una extension del contrato.

LO QUE SEEVITO

El escenario contrario. Es decir, si no se hubie-

ra llegado a un acuerdo entre las partes, Shell ha-

bria dejado fuera a Pemex de la refineria Deer
Park. iNi mas, ni menos!

Shell tenia ya algunos anos buscando lama-
nera de absorber o de sacar a Pemex de la refi-
neria, lo cual hubiera implicado para Pemex una
perdida brutal en el comercio internacional del
crudo mexicano.

¢ Por que? Porque esta refineria en socie-
dad con Shell le ha servido a México para poder
mantener o poder regular el precio del Maya en

el exterior.
EL ANCLA

Hace 25 anos, Pemex contaba con otras refine-
rias que tenian otros tipos de contratos que se les
llamaban de margen garantizado.

Hoy la unica ancla en el precio que tiene Pe-
mexX es la refineria Deer Park Haber, perdido ese
contrato hubiera impactado brutalmente; hu-
biera generado volatilidad absoluta en el precio
del crudo mexicano.

PMI logro extender la asociacion de Pemex
con Shell.

GASOLINERAS EN EU

Seguramente, usted amigo lector, recuerda la
aventura de Pemex de llevar sumarca a Estados
Unidos.

Laidea fue criticada intensamente y falsa-
mente se dijo que Pemex vendia gasolina mas
barata en EU que en Mexico.

Los injustos ataques obviamente se basaron
en falsedades.

Le cuento. Pemex en ningun momento ha
vendido o vende gasolina en las gasolineras
que establecio primero en Houston y luego en
California.

Lo unico que hizo Pemex fue colocar la mar-
ca Pemex, la mas reconocida a nivel mundial,
en el radar de las empresas gasolineras de Hous-
ton para que pudieran utilizarla, sin venderles ni
medio litro del combustible.

Por la marca Pemex, la petrolera mexicana ha
recibido ingresos interesantes y crecientes.

La noticia es que las gasolineras marca Pemex

en EU han aumentado sus ventas en 200% y a las

Amarra Pemex sociedad con Shell

que mas mal les ha ido han aumentado en 50 %
Sus ventas.

Ha sido tal el exito que hay interesados en
Utah, Chicago y Colorado.

Y el apetito sigue creciendo.

Y ;. que cree, amigo lector? Que el autor de la
idea de colocar la marca Pemex en EU y obtener
ingresos por ello es del mismo Ignacio Arroyo
Kuribrena, quien ha generado negocios para Pe-
mex que le redituaran ingresos por mas de 1 bi-
llon de dolares.

El mismo que fue criticado por suidea de
abrir gasolineras en EU; el mismo que ha si-
do senialado por ser primo del excandidato a
la Presidencia de la Republica, José Antonio
Meade.

Lo cierto es que sus meritos dejan claro que lo
que se ha dicho no solo no tiene fundamento si-
no que hasta es injusto. Al tiempo.

ATISBOS
META.- México esta en vias de cumplir con la
meta de enviar al extranjero productos con un
valor de 35,000 millones de dolares. Se preve un
superavit de ;6,000 millones de dolares!
En los primeros cinco meses del afio alcan-
Z0 un notable crecimiento en sus exportaciones
agroalimentarias al mundo.
En ese lapso, las exportaciones agropecua-
rias, pesqueras y agroindustriales sumaron
15,448 millones de dolares, cifra 8 superior a
la que se obtuvo en el mismo lapso del 2017 con
lo que nuestro pais se consolida como potencia
productora y exportadora de alimentos.
El valor del campo alcanza ya jmas de 1 billon
de pesos!

Con tales cifras, el secretario de Agricultu-
ra, Baltazar Hinojosa, presentara a los medios
de comunicacion la tercera edicion de la Mexico
Alimentaria Food Show 2018 que se realizara del
14 al 16 de agosto, en el Centro Citibanamex en la
Ciudad de Mexico.

En esta exposicion se reunen productores,
compradores, inversionistas desarrolladores de
tecnologia y nuevos emprendedores en el sector.
Un esfuerzo adicional para integrar cadenas pro-
ductivas y exportadoras. jBien!
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